




انتخاب همگروهییک 
کنید



متعهد می شوم که سه ماه بدون توجه کردن به .................. اینجانب 
بی مسائلی که برمیگرده به کمالگرایی مثل ظاهر خیلی خیلی خفن پیج، قلاب

توجه نکنم و با تولیدمحتوای مستمر و.... نظیر، اجرای فوق العاده و مقایسه و
آموزش دیدن توی مدت زمان سه ماهه اون رو هر روز بهترش کنم و در 

.انتهای سه ماه نتیجه خودم رو بررسی کنم

...امضا

اگر هرچقدرهم که این مسیر رو رفته باشی بازم باید به 
خودت تعهد بدی و بگی



داشته باشیم؟؟؟پیجچرا باید توی اینستاگرام 



؟چیستتولیدمحتوا
.گذاشته میشه محتواست... هرچیزی که داخل بایو، استوری، کپشن، پست، ریلز و 



بسازیم؟؟؟محتوا چرا باید توی اینستاگرام 
فروش=اعتماد مخاطب+تولیدمحتوا



چه محتوایی پولسازه؟
محتوایی است که با فالور خودت طوری تعامل برقرار کنی که به تو اعتماد کنه: محتوای تعاملی



م؟چرا تو ایسنتاگرام پیشرفت نمیکن

!از هشتگ های خوب استفاده نمیکنی

تعامل نمیکنی

!موزیک ترند زیاد استفاده نمیکنی

!شایدم ایسنتاگرام محدودت کرده



ولی



.استمرار، مثل قطرههاى بارون که سنگ رو سوراخ میکنن، ما هم با بشتکار می تونیم به اهدافمون برسیم.1

تنوع محتوایى، اکه هر روز فقط برنج بخوریم، دلمون میخواد یه روز پیتزا بخوریم، درسته؟ همینه داستان محتواها2

!مثل اینه که بهترین لباساتو براى مهمونى انتخاب کنى هرچى باکیفیت تر، جذابترا: کیفیت محتوا3

محتواى موردیسند، فکر کن براى مهمون هات چیزى درست کنى که دوست دارن، همونطوری باید محتواتو مطابق با . 4
.علاقهمندى های دنبال کنده هات انتخاب کنى

بیشرفت مثل کاشتن درخته، نمى شه انتظار داشته باشى یه شبه بار بده، صبر و تلاش میخواد: پیشرفت یك شبه5

زود ناامید نشو، مسیر سخته، اما توانایى رسیدن به هدف رو دارى، فقط کافیه باور داشته باشى و ادامه بدی6
!بیا با هم این مسیر رو قدم بزنیم و به قله هاى موفقیت برسیم



م؟چرا تولیدمحتوا نمیکنی



نداریمتعهدچون .1

چون ایده آل گراییم.2

خیلی ها درگیر قضاوت بقیه هستند، درمورد محتوای من چی میگن؟.3

چون ایده نداریم.4

م؟چرا تولیدمحتوا نمیکنی



ChatGPTهمون هوش مصنوعییا



12

انتخابت کدومه؟



:فرمول محتواسازی آیدی پیج
آیدی کوتاه باشه 

برندسازی
از گذاشتن عدد خودداری کنید

نزار... نقطه و 

سعی کنید افرادی رو فالو کنید که مخاطب 
ی هدفت باشه و افراد شخصی رو فالو نکنید کسای
درو فالو کنید که باهاشون تعامل برقرار میکنی

از کلمات کلیدی برای بالابردن سرچ و سئو 
پیج حدود دوتا استفاده کنید و از اسم شخص 

یا مجموعه برای ایجاد برندسازی استفاده 
کنید

بیرجند|فروشگاه آدرینا: برای مثال
زیاد شلوغش نکن

تو بایوگرافی باید از جملات
ه کوتاه و کلمات مثبت استفاد

بشه و اگر میخوای از ایموجی 
استفاده کنی ایموجی هات 
ن شاد باشن و سعی کنید اخری

جمله از تکنیک پاسکاری 
برای بالا بردن واچ تایمت 
.برای مخاطب استفاده کنید

لوگو یا
عکس خودت مشخص و واضح، 
چهره شاد چون باید حس خوب 
منتقل میکنه به مخاطب، اگر از 

لوگوت استفاده میکنی ترجیحا از 
رنگ های سازمانی حوزه کاریتون 

استفاده کنید





خانم ذوقی کمیپن رو تعریف کن



بیشتر مواقع کمپین:آموزشی.1

هم فروش روزانه و هم کمپین:خدماتی.2

فروششون روزانه است:فروشگاهی.3

حالا تو جزو کدوم دسته ای؟



اگر فروشت کمپینی هست که ما
:دو تا دوران داریم چه توی استوری هات چه توی ریلز هات

(ارزش گذاری)اول دوران الان نخر

دوم دوران کمپین





تنها جایی که میتونی 
فالورتو تبدیل به مشتری

کنی اینجاست



میخوام بهت برای استوری فرمول بدم
غصه نخور چون میخوام بهت

فرمول برای کسایی که هم فروش روزانه دارن و هم میخوان توی کمیپن شون بفروشن



فقط قبلش
مزیت رقابتیت رو مشخص کن



داریدمزیت رقابتی خیلی از شماها 
ویژگی های خوبی دارید

نمیکنیدابرازکه فقط اون هارو 
اعلامشون نمیکنید

!به مشتری نشونش نمیدی



مردم تفاوت شمارو با دیگران میخرند
نه شباهت شمارو با بقیه



مقایسه



اسلاید پنجم کال تو اکشن





داستان سرایی











!!باهامون حرف نمیزنند!! مخاطب لاله
!باید پینگ پنگی کارکنی



موبایل پولساز



پرسش و پاسخ
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بیا جلوی دوربین



محتواسازیایده 28
چند باور اشتباه مربوط به حوزه کاریت. 1

تایم لپس از صفر تا صد انجام یک کار. 2

ریلز پاسخ به کامنت ها. 3

ریلز چالشی همراه با موزیک ترند. 4

ریلز از پروسه انجام یک کار. 5

پشت صحنه از کارت. 6

ساخت ریلز سبک ولاگ انگیزشی. 7

.نشن دادن ابزار و تجهیزاتی که استفاده می کنی. 8

ریلز با تمپلت ها قالب های آماده خود اینستا. 9

ترجمه ریلزهای خارجی. 10

ریلزهای فان و سرگرم کننده مرتبط با کار. 11

ولاگ کسب تجربه از پروسه انجام یک کار. 12

استاپ موشن یک محصول. 13

(مزیت)نشان دادن فرق تو با بقیه . 14

تعریف داستان مشتری در ریلز. 15

مقایسه دو تا محصول متفاوت. 16

قبل و بعد رو نشون بده. 17

چالش های ترند اینستاگرام. 18

تحلیل ویدئوهای ویرال حوزه کاریت. 19

ریمیکش با ویدئو پربازدید حوزه کاریت. 20

نظر رضایت مشتری به روش خلاقانه. 21

آنباکس محصول جدید. 22

مزیتت رو نگو نشون بده. 23

جواب دادن به یک کامنت. 24

محتوای ریتمیک در حوزه کاریت.25

تست کارکردن محصول. 26

چالش خیابونی در ارتباط با حوزه کاریت. 27



موبایل پولسازدوره
ثبت نام از همین الان 

شروع شد


